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Cae un 32% la venta de vivienda
en Zaragoza el primer semestre

Los precios se reducen
un 2,18% en los pisos de
segunda mano de la
capital aragonesa, segiin
el informe de Tecnocasa

ZARAGOZA. Aunque el sector in-
mobiliario no ha sido de los mas
afectados por la pandemia, el nd-
mero de operaciones de compra-
venta de viviendas en Zaragoza si
ha sufrido una importante caida
enel primer semestre. Ha sido del
32,58% respecto al mismo perio-
do del afio anterior, frente a una
caida nacional del 34%. Asi lo pu-
so de relieve Lizaro Cubero, jefe
de estudios de Tecnocasa al pre-
sentar ayer el ‘Analisis del merca-
do de la vivienda en la capital ara-
gonesa’.

Si las ventas de pisos de segun-
da mano sumaron 3.373 en Zara-
goza en la primera mitad de 2019,
en el mismo periodo de este afio
las operaciones se han reducido a
2.274, preciso. El experto constato
ademas una bajada en el precio de
la vivienda usada, del 2,18%. «La
mitad de las que se venden en Za-
ragoza esta entre 75.000 y 150.000
eurosy. El coste del metro cuadra-
do sessittia en 1.349 euros el metro
cuadrado, a niveles similares a
2012, recordo.

Sobre la vivienda tipo vendida,
Lazaro Cubero, del grupo Tecno-
casa —que cuenta con 32 oficinas
en Zaragoza-explico que es de en-
tre 60 y 80 metros cuadrados
(45,8%), con ascensor (64,8%), 3
dormitorios (57,2%) y en una fin-
ca con una antigiiedad media de

entre 40 y 60 afios (59,3%). El re-
quisito de que cuente con balcon
o terraza «es lo que mas nos pi-
deny, dijo, araiz del confinamien-
to. «Eso si, siempre suelen com-
prar en la misma zona donde ya
resideny, afirmd indicando que
ahora tienen 4.800 solicitudes de
compra en Zaragoza.

Segtin el informe elaborado por
este experto, el 90,1% de los com-
pradores son de primera vivienda,
si bien, sigue habiendo un 27,5%
de particulares que adquieren una
vivienda para ponerla en el mer-
cado de alquiler y tener una ren-
ta. Este dato, precisd Cubero, es
tres puntos inferior a la cifra de ha-
ce un afo (30,3%), pero por enci-
ma de lamedia nacional del 25,1%.
Del perfil del comprador, la ma-
yor parte, seglin Tecnocasa son
personas que necesitan de hipote-
ca para llevar a cabo la operacion
(82%), tienen entre 25 y 44 afios
(634%), un contrato laboral inde-
finido (88%), nacionalidad espa-
fola y estudios universitarios.

Cubero incidio en la necesidad
de tener en cuenta la realidad del
mercado inmobiliario, va que mu-
chos de los vendedores hacen una
sobrevaloracion del 18% sobre el
precio real de sus pisos. «Sus ex-
pectativas son altas sin tener en
cuenta el efecto de la covid-19 en
el mercado inmobiliario.

Un factor que hace que haya
que negociar a la baja el precio en
muchas ocasiones -~aunque en
una de cada cuatro se mantenga el
original- siendo la reduccién que
consigue el comprador del 5,6%
frente al 13% de rebaja que llegd a

EL METRO CUADRADO

1.349

En vivienda usada Seglin
Tecnocasa, el precio del metro
cuadrado en Zaragoza se si-
tla en 1.349 euros, un 2,18%
menos-

SOBREVALORACION

El 18%. Lazaro Cubero mani-
festd que vendedores parti-
culares sobrevaloran sus in-
muebles en los portales inmo-
biliarios, un 18 % en Zaragoza.

tener en 2012 o 2013, los afios mas
duros de la crisis. En este momen-
to, dijo, no en Tecnocasa, sino en
el mercado zaragozano hay 1.041
viviendas a la venta.

En las transacciones hay que te-
ner en cuenta, advirtio el experto,
que «el ciclo cambid a finales de
2019 y hay una tendencia a la ba-
ja». No ocurre asi, sin embargo, se-
fialé, en el precio de los alquileres
-el 68% de los de viviendas de Za-
ragoza esta entre 400 y 600 eu-
ros-. El metro cuadrado cuesta
8,6 euros, lo que supone un incre-
mento del 1,5%. Por tiltimo Cube-
ro destaco la «buena rentabilidad
bruta del alquiler en la ciudad de
Zaragozay, superior al 7,69%. El
tiempo necesario para recuperar
la inversion en el inmueble se si-
ttia en 13 anos.
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