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Brufau de plazo
hasta julio para
pactar en YPF

La Caixa, Sacyr y Pemex imponen un acuerdo en 20 dias

La Caixa, Sacyr y Pemex, los
tres mayores accionistas de
Repsol (con el 12,2%, el 9,5%
y el 9,3%, respectivamente)
han exigido a Antonio Bru-
fau, presidente de Repsol, un
acuerdo en YPF con el Go-
bierno de Argentina y que lo
haga rapido. Los tres accio-
nistas le han dado de plazo

Los accionistas de
Repsol prefieren un
pacto en lugar de la
incierta batalla legal
que se ha planteado

hasta mediados de julio para
que retome las negociaciones
y obtenga algin resultado.
Los tres accionistas -y espe-
cialmente Pemex, que tiene
interés en hacer negocios con
Argentina- prefieren un
acuerdo en lugar de la incier-
ta batalla legal que se ha plan-
teado hastaahora, P3

’ www.expansion.com

Antonio Brufau, presidente de Repsol, junto a Isidro Fainé, presiden-

te de La Caixa, se dirigen a una reunion con empresarios, en 2010.

Récord de ampliaciones de capital en bolsa

Las compaiifas cotizadas en
la bolsa espafiola han capta-
do en el mercado 26.032 mi-
llones en la primera mitad de

ZARYN DENTZEL
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Facebook; el
granrival es
WhatsApp” P4
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2013. De este modo, las coti-
zadas espafiolas encaran el
segundo semestre del afio a
un paso de rebasar los 31.505

Consejero delegado de Pelayo

“Hay interés
en comprar
aseguradoras,
pero nadie
vende” rs

millones obtenidos en el con-
junto de 2012, la cifra mas al-
ta en seis afios. El sector fi-
nanciero ha sido el principal
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Cons. deleg. de Hogan Lovells

“Los clientes
de Hogan
Lovells buscan
invertir

en Espaﬁa” P30

protagonista, ya que los ban-
cos han llevado a cabo nueve
de las diez mayores amplia-
ciones. Los 10,678 millones

de la operacion de Bankia su-
ponen la mayor ampliacion
dela historia con desembolso
en efectivo. PIZ/LA LLAVE
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Tecnocasa asegura que laventade 7=
glvl q La caida del precio de
la vivienda no sélo no

pisos repunta y abrira 60 agencias

MERCADO RESIDENCIAL/ A pesar de que os precios continuan cayendo, el grupo sefiala que el nimero de
transacciones ya ha iniciado su recuperacion, por lo que quiere aumentar su red comercial un 20%.

Marisa Anglés. Barcelona

El mercado de compraventa
de viviendas de segunda ma-
no empieza a recuperarse de
la atonia de los ultimos afos:
“los precios todavia se ajusta-
rdn a la baja, pero las transac-
ciones han empezado a re-
puntar”, asegura el consejero
delegado de Tecnocasaen Es-
paiia, Paolo Boarini.

El grupo italiano de inter-
mediacion inmobiliaria llego
atener una estructura de mas
de 1.500 agencias en Espaia,
que la crisis replego hasta las
308 oficinas actuales. La ma-
yoria de las que quedan abier-
tas estan situadas en las gran-
des ciudades. Después de mas
de tres afios de estancamien-
to, la compaiiia considera que
hallegado el momento de vol-
ver a desplegar su red y prevé
crecer un 20% en los dos pro-
ximos afios, con alrededor de
sesenta aperturas. La filial es-
pafiola de Tecnocasa tiene su
sede en El Prat de Llobregaty
todas sus agencias son fran-
quicias.

En 2012, Tecnocasa regis-
tréd una facturacion de 8,26
millones de euros y obtuvo un

La filial espaiiola,
con sede en El Prat,
paso de 1L.500
oficinas a las 308
actuales
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Tecnocasa ha mantenido las agencias situal

—ge

EVOLUCION DEL PRECIO DE LA VIVIENDA
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beneficio neto de 801.000 eu-
ros. En 2009, obtuvo unas
pérdidas de 1,4 millones de

Expansion

euros pero desde 2010 ha lo-
grado resultados positivos.
Durante la crisis, y debido

das en las ciudades de mayor poblacién.
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Filial espafiola

@ El grupo italiano opera
en Espafia bajo las marcas
Tecnocasa y Tecnorete,
ademas de la firma de
servicios financieros Kiron.

@ La filial espafiola facturé
8,26 millones de euros en
2012 y obtuvo un beneficio
neto de 801.000 euros.
Desde 2010 registra
resultados positivos.

al cierre de miles de agencias
inmobiliarias en Espafia, la
compania ha incrementado

su cuota de mercado. En el
primer trimestre de 2013, el
9% de las operaciones de
compraventa de pisos de se-
gunda mano que se registra-
ron en el mercado espaiiol
fueron intermediadas por
Tecnocasa. Sus agencias es-
tan ubicadas en barrios de un
nivel medio y medio-bajo, de
forma que en algunas pobla-
ciones como Alcorcon y Mos-
toles (Madrid), la cuota de
mercado supera el 20%. “Son
niveles que no habiamos al-
canzado nunea cuando tenia-
mos una red comercial de
1.500 oficinas”, asegura Boa-
rini.

Con esta cuota de mercado,
el consejero delegado consi-
dera que se puede tomar el
pulso a las tendencias del
mercado. En su opinion, “en
Espafia ya se ha tocado fondo
yen 2013 se iniciara larecupe-
racion; aunque luego siempre
depende del estado de salud
detodo”, afade.

Compradores

Boarini explica que actual-
mente hay muchos inverso-
res en el mercado que estdn
adquiriendo viviendas de se-
gunda mano analizando su
rentabilidad como activo, no
como usuarios. Seguin el in-
forme sobre el mercado de la
vivienda que Tecnocasa ela-
bora cada afio junto con la

ha terminado sino
que se ha intensifica-
do durante el dltimo
ano, cuando la tarifa
media por metro
cuadrado en los
pisos de segunda
mano se ha reducido
enun 15,3% en
Espana, segtn el INE.

Universitat Pompeu Fabra,
en 2012, un 55,12% de las
compras de viviendas de se-
gunda mano se realizaron
con pago al contado, sin nece-
sidad de financiacion banca-
ria. En cuanto al motivo de
compra, un 6,22% fue como
inversion, un porcentaje que
segun Boarini, “esta crecien-
do”.

Valor de los pisos
El precio de las viviendas de
segunda mano todavia se esta
ajustando a la baja. Todos los
estudios del sector reflejaron
una fuerte caida en el primer
trimestre de este afio. Seguin
Teenocasa, el descenso en los
tres primeros meses de 2013
fue del 9% respecto al mismo
periodo del afio pasado.
Desde que empez la crisis,
en 2007, los precios de los pi-
s0s usados han caido un 54%
en el conjunto del mercado
espaiiol, segun los datos de
Tecnocasa. Este descenso es
muy superior al que registran
los datos oficiales del Ministe-
rio de Fomento, del 27%, cal-
culados a partir de precios de
tasacion. En las grandes ciu-
dades, segin Tinsa, el retro-
cesose limitaaun 36%.



