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Un 10% més d’agéncies
immobhiliaries en dos anys

B La reactivacio de lacompravenda d’habitatges n‘anima I'obertura després que un 60% van tancar
amb l'esclat de la bombolla B El sector, per0, no espera recuperar els volums d’'abans de la crisi

Berta Roig
BARCELONA

Va seruna de les primeres
imatges evidents de la eri-
si. Les agéncies immobilia-
ries, aquelles mateixes
que durant els anys del
boom apareixien sense pa-
rar i ocupaven meés i meés
locals comercials, comen-
caven a abaixar les persia-
nes a causa de la caiguda
de les vendes. I aixi fins
que dosde cadatresopera-
dors van llancar la tovallo-
la, fet que va portar el sec-
tor de laintermediacit im-
mobiliaria a una dura eta-
pa que tot just enguany
sembla haver acabat.

De fet, el punt d'infle-
xi6, segons explica el pre-
sident del Collegi d’API,
Joan Ollé, es va comengar
a notar a finals del 2014,
“quan ja van comencar a
obrir algunes agéncies”,
perd ha estat aquest 2015
I'any que ha confirmat el
canvi de tendéncia. En
aquests dos tltims exerci-
cis, destaca OlIé, el sector
ha sumat un 10% d'esta-
bliments nous, animats
perlaugment del 15%idel
25% en la compravenda
d’habitatges. Les grans en-
senyes han estat protago-
nistes d'aquest salt. Aixi,
després d'anys reduint el
nombre  d'oficines  “i
aguantant com es podia”,
explicael conseller delegat
deTecnocasa al mercat es-
panyol, Paolo Boarini, la
firmaitaliana ha obert cin-
quanta franquicies noves
enguany, que se sumen a
les vint que ja es va atrevir
aobrirel 2014. Pel 20161a
firma espera incrementar
laxarxad’oficines un 20%,
centrant I'expansi6 sobre-
tot a Barcelona i Madrid:
“S6n les zones on ja estem
notant un inerement mo-
dest dels preus”, destaca
Boarini.

També la nord-ameri-
cana Century 21 ha pitjat
l'accelerador amb eine
agéncies noves a Catalu-
nyainoumeésalarestade
I'Estat. “Ara comptem
amb més de 35 oficines i
esperem que el 2016 la xi-
fra arribi a seixanta”, des-
taca el seu responsable
per ala peninsula Ibérica,
Ricardo Sousa. Barcelo-
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na, els dos Vallés, el Ma-
resmeilaCosta Brava sén
els principals objectius a
Catalunya.

I especialment parado-
xal és el cas de Don Piso. El
2006, un dels anys dau-
rats pel sector immobilia-
ri, Habitat va pagar 92 mi-
lions d'euros perla firmaa
Ferrovial. Tan sols cine
anys abans aquestal’havia
comprat al seu fundador
per 20 milions d’euros.

1 el 2009, en plena crisi,
un grup de directius la tor-
naven a comprar en plena
subhasta després de la fa-
llida d'Habitat. “Ho vam
fer perquée era una marca
molt ben posicionada,
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Torna el perill de I'intrusisme

Undels principals problemes
del sector en I'época del
boom va ser l'intrusisme i ara,
amb la reactivacié de |'activi-
tat, el Col-legi d'API avisa del
perill de caure altra vegada en
els mateixos errors. “Alguns
dels nouvinguts deixen molt
adesitjar enalguna de les
practiques que fan", destaca
el seu president, Joan Ollé.
Des del 2010 a Catalunya
els agents immobiliaris estan

obligats ainscriure’'senunre-
| driaaquest control “per pro-

gistre de la Generalitat, fet
que implica, entre d'altres co-
ses, tenir un emplacament

oficial, amb una titulacio es-
pecificaminima i amb garan-
ties com una polissa de res-
ponsabilitat civil. A finals de
novembre n'hi havia 5.185 de
registrats, pero el nombre
augmenta cada vegada amb
més rapidesa.

El problema, explica Ollé,

“és que t'obliguen aregistrar-

te perd després no hihaun
control sobre la teva activi-
tat". També Emiliano Bermu-
dez (Don Piso) creu que cal-

tegir el consumidor i garantir
una competéncia sana”.

la remuntada
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Evolucid de la compravenda
d’habitatges a Catalunya

amb la intenci6 d’esperar
que el mercat repuntés”,
destaca Emiliano Bermu-
dez, un dels socis actuals
dela firma. Després d'uns
primers anys en minims,
el setembre del 2014 Don
Piso va comencar a veure
la llum i a obrir oficines.
Ara en té 56, divuit de
propiesila resta, franqui-
cies, i preveuen acabar
lany amb seixanta. “El
2015 ha estat un any molt
bo, feia temps que dife-
rents veus parlaven de la
recuperacid del sector pe-
r0 realment per primer
cop sembla que aixo és
cert”, apunta Bermudez.

El 2016 la firma wvol

obrir trenta establiments
més, amb una inversio su-
perior al milié i mig d’'eu-
ros, pero com Tecnocasa i
Century 21 té clar que no
tots elsmercats presenten
oportunitats. “Estem par-
lant sobretot de I'area de
Barcelona o altres capitals
de provincia, perd en can-
vi és encara aviat per a zo-
nes de segona residéncia”,
explica Bermidez.

Ara bé, a pesar de la re-
activaci6 del mercat, el
sector no esperani de bon
tros recuperar el volum
que havia arribat a tenir.
El president dels API ex-
plica: “El mercat encara
no esta normalitzat, per a
aixo caldriaque el 20161es
operacions de compraven-
da continuessin pujant un
809%, i aixd dubto molt que
passi.” Com destaca Boari-
ni, “és dificil recuperar el
volum d’'un mercat on el
nombre de compravendes

Les frases

é6vVam comprar Don
Piso el 2009 en
espera que el mercat
es recuperes??

Emiliano Bermiidez
SOCI DE DON PISO

é¢Ja afinals del 2014
vam notar que es
comengaven a obrir
noves oficines??

Joan ollé
PRESIDENT DEL COL-LEGI D'API

al conjunt de'Estat passa-
va del milié, i ara no arriba
a 300.000.”

Perd, amés, el sector es-
ta canviant. En els anys
del boom immobiliari mol-
ta gent, amb formacié so-
bre el sector o sense, es va
llangar a muntar una
agéncia i aixo va dibuixar
un mapa de moltes petites
oficines on el més normal
era que hi treballessin du-
es o tres persones. Per So-
usa, pero, aixo ha de can-
viar, “hi haurid menys ofi-
cines pero aquestes seran
de més dimensi6, amb es-
tructures més professio-
nals”. De fet, ensenyes
com ara Don Piso comp-
ten amb la seva propia es-
cola de formacit per als
franquiciats. Uns franqui-
ciats que tenen perfils di-
versos. “Ens trobem des
de gent que capitalitza l'a-
tur, fins a emprenedors
amb capacitat per tenir fi-
nancament de tercers
passant per empresaris
quejatenen unaoficinaen
marxai que volen adherir-
sealanostraxarxa”, expli-
ca Bermuidez. B



