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Lasventasde
pisos de obra
nueva crecen
mas de un 30%

BARCELONA/ Gran parte de las compras
Nno necesitan financiacion bancaria.

Marisa Anglés. Barcelona
El salon inmobiliario Barcelo-
na Meeting Point (BMP) es
un espejo de la realidad del
sector. La zona dedicada a los
grandes inversores ha refleja-
do el gran interés que existe
por parte de los fondos ex-
tranjeros por el mercado in-
mobiliario espanol y la edi-
cién de 2014 ha confirmado el
regreso de los grandes grupos
a Espafia. La zona del salon
dedicadaal gran puiblico, don-
de se instalan las promotoras
y las agencias inmobiliarias
que venden al detalle, van un
paso por detras en cuantoala
recuperacion del sector. Aun-
que reconocen que los peque-
flos inversores ya estan apro-
vechando que los precios han
tocado fondo y estan animan-
do las ventas, también afir-
man que la recuperacion y el
acceso al crédito todavia no
ha llegado en bloque al que
COMpracomo usuario.
Lazonade exposicion es si-
milaralos afios anteriores. Al-
gunas inmobiliarias han au-
mentado su tamafo respecto
a 2013. Es el caso de Vertix,
Elix, Getsa, Iberhogar, Com-
prarcasay Tecnocasa, aunque
ninguna de ellas haalcanzado
el tamafio de la época precri-
sis. Los expositores mas gran-
des siguen siendo Nufiez i
Navarro, Corp, La Llave de
Oro, Vertixy Getsa.

El pequeiio inversor
vuelve a confiar en

el ladrillo y compra
en el centro de las

grandes ciudades

La mayoria de promotoras,
empresas de rehabilitacion de
edificios y agencias interme-
diarias coinciden en que las
ventas de obranueva han cre-
cido por encima del 30% en
relacion al afio pasado. El di-
rector de la oficina de Barce-
lona de la inmobiliaria Amat,
Guifré Homedes, confirma
que en la ciudad de Barcelo-
na, en lo que va de afio se ha
vendido un 30% més que en
2013. “Hemos recuperado la
franja de compradores de vi-
viendas de entre 500.000 y
750.000 euros, habitualmen-
te usuarios que buscan mejo-
rar su vivienda, que por inse-
guridad, estaban esperando”.
“Habia una demanda reteni-
da”, anade. Lo mismo opinan
fuentes de la inmobiliaria
Elix, que confirma una mayor
rapidez en las ventas. La pro-
motora Corp prevé duplicar
la facturacion en 2015 con
nuevas promociones en la
ciudad de Barcelona.

Pero los que mas estan
comprando son los particula-
res que tienen como umnico ob-
jetivo la inversion, no tienen

Elena Ramon

Edificio de viviendas en construccion de Corp en Barcelona.

LAS INMOBILIARIAS DEL SALON

Las promotoras con mayor
superficie de exposicion
® Niifiez i Navarro

@ Corp

@ LaLlave de Oro

@ Vertix

® Getsa

Fuente: BMP

necesidad de financiacion
bancaria y han vuelto a con-
fiar en el ladrillo. La empresa
de rehabilitacion Aubert Au-
bert Associés, que tiene stand
en el BMP por primera vez,
asegura que el ultimo bloque
de viviendas vendido en Bar-
celona, ya ha contado con un
60% de compradores nacio-
nales, “y todos sin necesidad
de hipotecas”.

Engel & Volkers confirma
una mayor afluencia de agen-
cias extranjeras, que buscan

segundas residencias para
ciudadanos de todo el mundo,

Las que més han

crecido este afio

® Vertix

® Getsa

® |berhogar

® Comprarcasa
® Elix

@ Tecnocasa

aunque la mayoria siguen
siendo britanicos. Fuentes de
Nuiez i Navarro, que sigue
teniendo uno de los mayores
stands de la feria, reconoce
que hay compradores no co-
munitarios, como los de ori-
gen chino, pero “el volumen
todaviano es significativo”.

La mayoria de las inmobi-
liarias coincide en que el acce-
so al crédito para particulares
se recupera muy lentamente.
Es el momento para el peque-
fio inversor que compra con
poco o ningin crédito hipote-
cario.

Claros indicios de recuperacion en el mercado residencial

@ La inmobiliaria Aubert
Aubert Associés confirma
que una gran parte de las
compras se realiza sin
financiacion bancaria.

® Amat y Elix explican

que se ha recuperado al cliente
que por temor a la situacion
econdmica no cambiaba

de vivienda aunque pudiera.

@ Engel & Volkers indica

que existe una mayor afluencia
de agencias inmobiliarias
extranjeras que buscan
viviendas para sus clientes.

® Fuentes de Nuifiez i Navarro
reconocen que hay muchos
clientes no comunitarios,
pero aseguran cjue el volumen
no es significativo.



